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Метою вивчення дисципліни є розкриття складних нейронних 
механізмів, що лежать в основі економічної поведінки людини. 
Вивчаючи, як мозок обробляє інформацію, приймає рішення, оцінює 
ризики та взаємодіє з іншими людьми в економічному контексті, 
дисципліна дозволяє глибше зрозуміти, чому люди роблять той чи інший 
вибір у фінансових, соціальних та інших сферах життя. Це розуміння є 
ключовим для розробки ефективніших економічних моделей, політик та 
стратегій, які враховують реальні психологічні та нейробіологічні 
фактори, що впливають на людську поведінку. 

Дисципліна також прагне поєднати нейронауку, психологію та 
економіку для вирішення комплексних проблем сучасного суспільства. 
Вона дозволяє досліджувати такі важливі питання, як прийняття рішень в 
умовах ризику та невизначеності, формування довіри та співпраці, вплив 
емоцій та когнітивних упереджень на економічну поведінку, а також 
нейробіологічні основи добробуту та щастя. Застосування 
нейроекономічних досліджень може сприяти розробці інноваційних 
рішень у сферах фінансів, маркетингу, державного управління та 
соціальної політики. 

Крім того, вивчення нейроекономіки спрямоване на підготовку 
фахівців нового покоління, здатних застосовувати міждисциплінарний 
підхід до аналізу та вирішення складних економічних проблем. Це 
включає розуміння нейронних механізмів, що лежать в основі 
економічної поведінки, вміння використовувати сучасні методи 
нейровізуалізації та психофізіологічного дослідження, а також здатність 
розробляти та впроваджувати інноваційні рішення на основі 
нейроекономічних знань. Такі фахівці будуть затребувані в різних сферах 
діяльності, включаючи бізнес, фінанси, маркетинг, державне управління, 
охорону здоров'я та соціальну сферу. 

 

СТРУКТУРА КУРСУ 

Змістовий модуль 1 
1. Визначення та сутність нейроекономіки як міждисциплінарної галузі 
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2. Нейробіологічні основи прийняття рішень в економічному контексті 
3. Нейроекономіка ризику та невизначеності 
4. Нейронні основи соціальної взаємодії та кооперації 
Змістовий модуль 2 
5. Нейроекономіка фінансових ринків: ключові питання та дослідження 
6. Нейроекономіка та інновації: ключові питання та дослідження 
7. Нейроекономіка добробуту та щастя: ключові питання та дослідження 
8. Нейробіологічні та психологічні основи когнітивної резистентності  
учасників бойових дій 
9. Підтримка та відновлення когнітивного здоров'я учасників бойових дій 

 

КРИТЕРІЇ, ФОРМИ ПОТОЧНОГО ТА ПІДСУМКОВОГО КОНТРОЛЮ 
 

Підсумковий бал (за 100-бальною шкалою) з дисципліни “Нейроекономіка” 
визначають як середньозважену величину залежно від питомої ваги кожної складової 
залікового кредиту.  

Модуль 1 Модуль 2 Модуль 3 

10% 10% 10% 10% 60 % 

Поточне 
оцінювання 

Модульний 
контроль 1 

Тренінг Самостійна 
робота 

Залік 

1. Оцінка за поточне оцінювання 
визначається як середнє 
арифметичне з оцінок, 
отриманих під час занять (4 теми 
– від 3-ох до 6-ти оцінок)  
 
2. Оцінка за Модульний контроль 
1 виставляється на підставі 
виконання модульної роботи за 
темами 1 – 4 (тестування, 
теоретичні питання, задачі) 

1. Оцінка за тренінг 
визначається як середнє 
арифметичне з оцінок, 
отриманих за виконання 
завдань під час тренінгу.   
 
2. Оцінювання завдання з 
розробки комплексного бізнес-
плану 

2 питання = по 
30 балів;  
1 аналітичне 
завдання = 40 
балів. 

 
ШКАЛА ОЦІНЮВАННЯ: 

За шкалою 
університету 

За національною 
шкалою 

За шкалою ЕСТS 

90-100 відмінно А (відмінно) 

85-89 добре В (дуже добре) 

75-84 С (добре) 

65-74 задовільно D (задовільно) 

60-64 Е (достатньо) 

35-59 незадовільно FX (незадовільно з можливістю повторного 
складання) 

1-34 F (незадовільно з обов’язковим повторним 
курсом) 
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