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Поведінкова геоекономіка 
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комунікації та регіональні студії» 

 Рік навчання: ІV, Семестр: 7 

 Кількість кредитів: 5  Мова викладання: українська  

 
Керівник курсу 

ПІП к.е.н., доц. Карпишин Наталія Іванівна 

Контактна інформація nkarpyshyn@gmail.com 

Опис дисципліни 
 

Дисципліна “Поведінкова геоекономіка” досліджує комплекс економіко-психологічних  та 
поведінкових чинників та їх вплив на процес прийняття рішень суб’єктами економічних відносин, в тому 
числі, країн як економічних агентів. Дисципліна дає відповіді на питання: чому економічні суб’єкти 
приймають помилкові фінансові рішення і терплять збитки, а держави - фінансові кризи; як уникнути 
поведінкових «пасток» і зменшити негативний вплив емоційних, соціальних та інших поведінкових 
факторів при прийнятті управлінських та фінансових рішень; за якими поведінковими правилами 
«працює» фінансовий ринок; які потрібні психологічні якості, щоб приймати обдумані і адекватні 
фінансові рішення.  

Особливість дисципліни проявляється в міждисциплінарному характері і поєднанні таких наук як 
поведінкова економіка, геоекономіка, психологія, соціологія і культурологія.  

Структура курсу 
 

№ Тема Результати навчання Завдання 

1 1. Ірраціональна економічна 
поведінка 

Знання економічної термінології, вміння 
пояснювати причини ірраціональної економічної 

поведінки та аналізу когнітивних систем 

мислення  

Тести, питання  

2 2. Виникнення і розвиток 
поведінкової економіки 

Вміння досліджувати еволюції вчення про 
поведінкову економіку; оцінювати  

альтернативні погляди та підходи в економічній 
науці розуміти зміст поняття «поведінкова 

геоекономіка». 

Тести, питання 
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3 3. Теорія когнітивної помилки Вміння аналізувати причини та наслідки 

когнітивної помилки; оцінювати впливи 

соціальних, когнітивних та емоційних факторів 
на процес прийняття економічних рішень.   

Тести, питання 

4 4. Теорія перспектив Здатність використовувати інструментарій теорії 

перспектив для пояснення різних відхилень при 
прийнятті економічних рішень в умовах ризику 

та невизначеності   

Тести, питання  

5 5. Системні помилки в процесі 

схвалення рішень 

Розуміння системних помилок, які виникають в 

процесі ухвалення рішень та  розроблення 
рекомендацій щодо їх уникнення 

Тести, питання  

6 6. Поведінковий вплив на фінансові 

ринки 

Розуміння причин виникнення фінансових криз 

та аномалій. Усвідомлення поведінкових правил 
фондового ринку. Освоєння засад теорії шумової 

торгівлі та теорії ефективності операцій 

трейдера.   

Тести, питання  

7 7. Надж-технології в регуляторній 
політиці держави 

Розуміння концепції лібертаріанського 
патерналізму та знання методів 

«підштовхування» в державному регулюванні. 

 

8 8. Міжнародний досвід 

використання поведінкових інсайтів  

Ознайомлення із досвідом США, Великобританії, 

Австралії, Данії, Канади, Франції, Німеччини, 
Нідерландів, Перу , Сінгапуру тощо.  

Тести, питання 
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● Політика щодо дедлайнів та перескладання: Для виконання індивідуальних завдань і 

проведення контрольних заходів встановлюються конкретні терміни. Перескладання модулів 
відбувається із дозволу деканату за наявності поважних причин (наприклад, лікарняний).    

● Політика щодо академічної доброчесності: Використання друкованих і електронних джерел 
інформації під час контрольних заходів та екзаменів заборонено.  

● Політика щодо відвідування: Відвідування занять є обов’язковим компонентом оцінювання. За 
об’єктивних причин (наприклад, карантин, воєнний стан, хвороба, закордонне стажування) 
навчання може відбуватись в он-лайн формі за погодженням із керівником курсу з дозволу дирекції 
інституту. 

 
Оцінювання 

Остаточна оцінка за курс розраховується наступним чином: 
 

Модуль 1 Модуль 2 Модуль 3 

40% 40% 5% 15% 

Поточне оцінювання 
визначається як 

середнє 
арифметичне з 

оцінок, отриманих під 
час занять 

Модульний контроль 
передбачає оцінку завдань 

по кожній темі.  
Оцінка виставляється як 

сума отриманих  
за кожне завдання балів  

(1 завдання – макс. 25 балів) 

Тренінг 
(Оцінка 

виставляється за 
виконане завдання) 

Самостійна робота 
(Оцінка 

виставляється за 
виконане завдання) 

 
Шкала оцінювання студентів: 
 

ECTS Бали Зміст 

A 90-100 відмінно 

B 85-89 добре 

C 75-84 добре 

D 65-74 задовільно 

E 60-64 достатньо 

FX 35-59 незадовільно з можливістю повторного складання 

F 1-34 незадовільно з обов’язковим повторним курсом 

  


